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Informacja prasowa Poznan, 15 maja 2023 r.

Legimi ze wzrostem przychoddw ze sprzedazy w | kwartale 2023 r. o 28 proc.
rdr.

Legimi, pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki, osiggnat 18,7 min PLN
skonsolidowanych przychodéw ze sprzedazy w | kwartale 2023 r., co oznaczato dynamike wzrostu
na poziomie 28 proc. rdr. Spétka zamkneta miniony kwartat ze stratg netto w wysokosci 1,4 min PLN.
Spowodowane to byto przede wszystkim zwiekszonym zaangazowaniem w kampanie marketingowe
oraz wznowieniem znaczacej liczby umoéw przez konsorcja biblioteczne, co prowadzito do kumulacji
kosztow w pierwszych okresach uzytkowania. Legimi w ciggu trzech pierwszych miesiecy br.
powiekszyto o 20 tys. baze uzytkownikéw na rynku polskim i niemieckim, ktéra obecnie wynosi 230
tys. Byt to najwiekszy przyrost od czasu pandemii.

Po okresie akumulacji srodkéw na spfate zadtuzenia obligacyjnego w latach 2020-2022, Legimi
zintensyfikowato dziatania marketingowe w celu powiekszenia bazy uzytkownikdw w Polsce i w
Niemczech. Wigzato sie to ze wzrostem kosztow ustug obcych oraz licencji, ktére w poczatkowych
okresach korzystania przez nowe kohorty uzytkownikow sg najwieksze. Co wiecej w | kwartale
przypadat czas wznowienia i zawarcia nowych umoéw przez konsorcja biblioteczne, réwniez wigzacy sie
ze wzrostem kosztéw w pierwszym okresie uzytkowania.

- Cieszymy sie, Zze Legimi stale utrzymuje pozytywnq dynamike wzrostu przychoddw. Jest to jedna z
kluczowych metryk rozwoju naszego biznesu, ktorq stale poprawiamy. Nieustannie powiekszamy
rowniez baze uZytkownikdéw, dotrzymujgc kroku rozwojowi tego dynamicznie rosngcego rynku.
Systematycznie docieramy do nowych czytelnikow, ktdrzy przekonujq sie do formatow elektronicznych
obok uzytkowania ksigzek tradycyjnych czy innych medidw. Obecnie baza uzytkownikdw aplikacji
Legimi na rynku polskim i niemieckim wynosi 230 tys., co oznacza wzrost o 20 tys. w poréwnaniu z IV
kwartatem 2022 r. — komentuje Mikotaj Mataczynski, Prezes Zarzadu Legimi.

Pod koniec zesztego roku spétka po raz pierwszy od 5 lat zwiekszyta ceny abonamentow. Nowa
strategia cenowa, wbrew obawom, nie ostabita tempa wzrostu bazy uzytkownikéw, ktéra w minionym
kwartale rosta najszybciej od czasu pandemii. Na koniec marca 2023 r. nowi uzytkownicy, ktérzy
dokonujg optat wg zaktualizowanego cennika, to 7 proc., jednak ta liczba w kolejnych miesigcach
bedzie sie sukcesywnie zwieksza¢, pozytywnie przektadajac sie na wzrost przychoddéw Legimi.

- Zgodnie z oczekiwaniami naszych inwestordw, zwiekszyliSmy nasze zaangazowanie marketingowe na
rynku niemieckim. W ostatnim czasie podpisalismy umowe z nowym dostawcq, Zebralution, dzieki
czemu zwiekszamy oferte ksigzek audio na rynku niemieckim o 20 tys. Spodziewamy sie w efekcie
wyzszej lojalnosci uzytkownikdw i poprawy wspdtczynnika ‘churn rate’ — dodaje Mikotfaj Mataczynski.
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Legimi S.A. to pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki. Spoétka jako pierwsza w
Polsce, w zamian za optate abonamentowg, zaoferowata uzytkownikom dostep do cyfrowej biblioteki
Legimi. Swoje ustugi oferuje rowniez poprzez wszystkich operatoréw telefonii komarkowej, a swoim
klientom oferuje szereg udogodnied m.in. dowolny wybdr platformy i urzadzenia do czytania,
mozliwosé przetgczania pomiedzy e-ksigzka a audiobookiem. Legimi moze pochwali¢ sie najwieksza
bazg tytutéw w kategorii beletrystyka. Dzieki atrakcyjnym ofertom, od kilku lat, Spétka bardzo
dynamicznie sie rozwija, zwiekszajac przychody i liczbe klientéw w Polsce. Firma prowadzi takze
dziatalno$¢ na rynku niemieckim, ktdry jest jednym z najwiekszych na swiecie.
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