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Informacja prasowa Poznan, 9 stycznia 2022 r.

Legimi ze zmiang cen abonamentéw

Legimi, pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki, 28 grudnia 2022 roku, tuz przed
Nowym Rokiem, wprowadzit nowe ceny abonamentéw. Nowi uzytkownicy za najtanszy pakiet bez
limitu, dajacy dostep do ebookéw z umowg na 12 mies. zaptacg 39,99 zt za miesigc, a za
umozliwiajacy korzystanie rowniez z audiobookdw i synchrobookéw © - 49,99 zt. Oznacza to wzrost
cen kolejno o0 21 i 11 proc., co jest pierwsza podwyzkg od ponad 5 lat.

Korekta ceny bedzie dotyczyta wytacznie oséb, ktdre aktywowaty abonament po 28 grudnia 2022 roku,
natomiast wszyscy wczesniej korzystajacy z ustugi abonamentowej, zachowajg dotychczasowe warunki
korzystania z niej. Warto zauwazy¢, ze jest to pierwsza podwyzka cen od 2017 roku.

- Od poczgtku naszym celem byto zapewnienie uzytkownikom najwyzszej jakosc¢ ustugi. Aby robic to
rowniez w przysztosci, musimy podnies¢ ceny abonamentdw. Jednoczesnie mamy coraz wyzsze koszty
pozyskania licencji na oferowane przez nas tresci, wywotane nie tylko inflacjq, ale rowniez zwiekszonym
stopniem korzystania z tych tresci przez uzytkownikéw. W tym wszystkim zawsze pamietamy o interesie
czytelnikow i czytelniczek, szczegdlnie obecnie, w warunkach wysokiej inflacji i koniecznosci bardziej
zrownowazonego planowania domowych budzetow. Stqd decyzja o zwiekszeniu comiesiecznego
cashbacku, czyli kwoty jaka wraca do uzytkownika w postaci punktéw, za ktére mozna dokonywac
zakupow na naszej platformie. — komentuje Mikotaj Mataczynski, Prezes Zarzadu Legimi.

W konsekwencji zwiekszonego cashbacku, o ktérym wspomina Prezes Legimi, wiele oséb moze wcale
nie odczu¢ zmiany cen. Co miesigc na konto subskrybentéw bez limitu wraca, wyrazona w punktach
Klubu Mola Ksigzkowego, réwnowartoéé¢ 10 zt. Srodki te mogg zostaé wykorzystane na zakupy w
serwisie, wybierajgc miedzy ebookami, audiobookami oraz ksigzkami papierowymi. Punkty te
pozwalajg optaci¢ 50 proc. ceny dowolnego tytutu, a subskrybenci Legimi, przy zakupach powyzej 50
zt, otrzymuja réwniez gratisowq dostawe.

- Legimi jest integralnqg czescig ekosystemu ksiegarsko-wydawniczego, a takze, uimujgc temat szerzej,
gospodarczego. Musimy zatem dostosowywac podstawowe metryki biznesowe do naszego otoczenia.
Nasza aplikacja na przestrzeni ostatnich 5 lat bardzo sie rozwineta. Dajemy dostep do kilkukrotnie
wiekszego i atrakcyjniejszego katalogu, obejmujgcego chocby tysigce, niedostepnych nigdzie indziej,
synchrobookoéw ©, pozwalajgcych na naprzemienne czytanie i stuchanie w naszych aplikacjach. —
dodaje Mikotaj Mataczynski.
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Legimi S.A. to pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki. Spotka jako pierwsza w
Polsce, w zamian za optate abonamentowg, zaoferowata uzytkownikom dostep do cyfrowej biblioteki
Legimi. Swoje ustugi oferuje rowniez poprzez wszystkich operatoréw telefonii komdérkowej, a swoim
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klientom oferuje szereg udogodniedn m.in. dowolny wybdr platformy i urzadzenia do czytania,
mozliwosé przetgczania pomiedzy e-ksigzka a audiobookiem. Legimi moze pochwali¢ sie najwieksza
bazg tytutéw w kategorii beletrystyka. Dzieki atrakcyjnym ofertom, od kilku lat, Spétka bardzo
dynamicznie sie rozwija, zwiekszajac przychody i liczbe klientdw w Polsce. Firma prowadzi takze
dziatalno$¢ na rynku niemieckim, ktdry jest jednym z najwiekszych na swiecie.
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