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Informacja prasowa Poznan, 15 lutego 2023 r.

Legimi ze wzrostem przychodow ze sprzedazy w IV kwartale o 31 proc. rdr.

Legimi, pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki, wygenerowat 17,7 min PLN
skonsolidowanych przychodéw ze sprzedazy w IV kwartale 2022 r., co oznaczato dynamike wzrostu
na poziomie 31 proc. rdr. Na poziomie jednostkowym spétka zanotowata przychody w wysokosci
17,6 min PLN, a zysk netto osiggnat wartos¢ 767 tys. W celu poprawienia wynikéw finansowych
Legimi zdecydowato sie na pierwsza od 5 lat podwyzke cen abonamentow.

W IV kwartale 2022 r. Legimi notowato dalsze wzrosty przychoddéw ze sprzedazy oraz liczby
uzytkownikéw. Na poziomie jednostkowym spdtka odnotowata 17,6 min PLN przychodoéw ze sprzedazy
oraz 767 tys. zysku netto. Skonsolidowane przychody wyniosty natomiast 17,7 min PLN, dajac
dynamike wzrostu na poziomie 31 proc. rdr. Stale odczuwalne czynniki inflacyjne, przejawiajace sie w
wyzszych kosztach operacyjnych oraz wyzszych jednostkowych kosztach zakupu tresci wptynety na
skonsolidowany zysk netto firmy. Poniosta ona strate w wysokosci 65 tys. PLN. W celu poprawienia
wynikéw finansowych Legimi zdecydowato sie, po razy pierwszy od 5 lat, na podwyzszenie cen
abonamentéw

- Cieszymy sie, ze Legimi stale powieksza wartos¢ generowanych przychodow oraz liczbe uzytkownikow.
Chcgc kontynuowac polepszanie jakos¢ naszych ustug, majgc na uwadze presje inflacyjng,
postanowilismy w minionym kwartale, po raz pierwszy od 2017 roku, podwyzszyc ceny abonamentdw.
Warto zaznaczyd, ze podwyzka nie tyczy sie wszystkich uzytkownikow, tylko tych, ktorzy aktywowali
swoje konta po 28 grudnia 2022 r. Wierzymy, ze ten krok zapewni nam stopniowq poprawe wynikow
finansowych, ktorq realnie bedziemy mogli zaobserwowac za kilka kwartatéw — komentuje Mikotaj
Mataczynski, Prezes Zarzadu Legimi.

W minionym kwartale Legimi zakonczyto prace nad wdrozeniem szeregu funkcjonalnosci w ramach
projektu Legimi 4.0. Byto to m.in. wsparcie dla systemdéw odstuchu audiobookdéw w samochodach
Android Auto i Apple CarPlay, rozszerzeniu funkcjonalnosci synchrobookéw® czy rozwoju aplikacji na
e-czytniki. Jednoczesnie ruszyty prace nad projektem Legimi 5.0, na ktory spdtka ma juz wiele nowych
pomystéw.

- Wartym podkreslenia jest fakt stabilnego rozwoju biznesu w Niemczech. UmoZliwito nam to realizacje
zafozen strategicznych, czyli konwersji ruchu pozyskiwanego z aplikacji Readfy. Stale powiekszamy
liczbe uzytkownikéow na polskim i niemieckim rynku. tqcznie mamy ich juz ponad 210 tys.
Systematycznie zwiekszamy rdwniez katalog tresci, ktdrych liczba oferowana w abonamentowych
pakietach Legimi przekroczyta 180 tys., a dodatkowe 280 tys. ksiqgzek jest dostepnych poza
abonamentem — dodaje Mikotaj Mataczynski.
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Legimi S.A. to pionier modelu subskrypcyjnego na polskim rynku e-ksigzki. Spoétka jako pierwsza w
Polsce, w zamian za optate abonamentowg, zaoferowata uzytkownikom dostep do cyfrowej biblioteki
Legimi. Swoje ustugi oferuje rowniez poprzez wszystkich operatoréw telefonii komdérkowej, a swoim
klientom oferuje szereg udogodnied m.in. dowolny wybdr platformy i urzadzenia do czytania,
mozliwosé przetgczania pomiedzy e-ksigzka a audiobookiem. Legimi moze pochwali¢ sie najwieksza
bazg tytutéw w kategorii beletrystyka. Dzieki atrakcyjnym ofertom, od kilku lat, Spétka bardzo
dynamicznie sie rozwija, zwiekszajac przychody i liczbe klientéw w Polsce. Firma prowadzi takze
dziatalno$¢ na rynku niemieckim, ktory jest jednym z najwiekszych na swiecie.
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